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Εξαρτήσεις

Σήμερα θέλω να μιλήσουμε για κάτι πολύ 
σημαντικό, για τις εξαρτήσεις



Όλοι έχουν τις εξαρτήσεις τους, κάποιοι 
καπνίζουν, άλλοι ατμίζουν, για εμένα είναι η 

Coca Cola!



Εξαρτήσεις

Και για να μην νομίζετε ότι 
κάνω διαφήμιση στην 

Coca Cola, παραδέχομαι 
ότι μου αρέσουν όλα τα 
αναψυκτικά τύπου Cola!



Εάν κάποιος για παράδειγμα με καλέσει στο σπίτι του και δεν έχει μια κρύα 
Coco Cola στο ψυγείο του για να με κεράσει, θα πρέπει να βρει μια 

δικαιολογία, όπως για παράδειγμα ότι άφησε τα alarm του αυτοκινήτου 
ανοικτά και να κατέβει γρήγορα στο πρώτο mini market που θα βρει, για να 
αγοράσει μια κρύα Coca Cola. Εάν υπήρχαν όμως δύο mini market στον ίδιο 
δρόμο, θα είχε σημασία από ποιο από τα δύο θα αγοράζατε την Coca Cola!
Εξάλλου, η Coca Cola πωλείται στην ίδια τιμή, την ίδια συσκευασία και έχει 

την ίδια υπέροχη γεύση από όπου και να την αγοράσεις!



Εάν όμως στο FAST MARKET 
δουλεύει ένα απεχθείς και 

δυσάρεστος τύπος και στο MEGA 
MARKET ένας ευχάριστος κύριος, 

μια πατρική φιγούρα που μας 
έχει κερδίσει την συμπάθια, τότε 

σίγουρα οι περισσότεροι από 
εσάς θα επιλέγατε το MEGA 

MARKET. 



Άρα, το πρώτο συμπέρασμα είναι: 
Όταν το προϊόν που αγοράζουμε είναι 

το ίδιο, ανεξάρτητα από που 
επιλέξουμε να το αγοράσουμε, τότε 

συνήθως, επιλέγουμε να το 
αγοράσουμε από αυτόν που 

συμπαθούμε περισσότερο. Τι γίνεται 
όμως τώρα που όλα έχουν γίνει 

απρόσωπα; Τι θα επιλέγατε εάν στην 
θέση των Mini Market, είχαμε δύο 

αυτόματους πωλητές αναψυκτικών; Ή 
επιλογή του πωλητή γίνεται ξανά 

αδιάφορη για εμάς!



Φανταστείτε όμως, ότι ο ένας από τους δύο 
αυτόματους πωλητές, κάνει μια ετήσια 

δωρεά 20 ευρώ σε ένα μη κερδοσκοπικό 
οργανισμό της επιλογής σας, όταν 

αγοράζατε 100 μπουκάλια Coca Cola από 
αυτό, μέσα σε ένα χρόνο; Τώρα φαντάζομαι 
ότι οι περισσότεροι από εσάς θα επιλέγατε 
τον αυτόματο πωλητή με την προσφορά για 

την αγορά της Coca Cola σας!



Τι θα γινόταν τώρα, εάν 
αντικαθιστούμε την Coca Cola με δύο 
ασφαλιστήρια συμβόλαια της ίδιας 

εταιρείας, με ακριβώς τις ίδιες 
καλύψεις, στην ίδια τιμή, ακριβώς 

όπως την Coca Cola.



Ίσως το πρώτο πράγμα που θα μου λέγατε θα ήταν ότι δεν μπορεί η τιμή του ασφαλίστρου να είναι η ίδια. Εάν 
αγοράσω το ίδιο συμβόλαιο από μια μεγάλη Τράπεζα ή απευθείας από την ασφαλιστική εταιρεία, σίγουρα θα 

μου δώσουν μια καλύτερη τιμή. Η πραγματικότητα όμως είναι εντελώς διαφορετική, καθώς όλες οι 
ασφαλιστικές εταιρείες είναι υποχρεωμένες να μην διαχωρίζουν την τιμολογιακή τους πολιτική, ανάλογα το 
ποιος πουλάει τα προϊόντα τους. Μπορείτε να βρείτε σχετικό βίντεο που ανάρτησα εδώ, στο οποίο φαίνεται 
ξεκάθαρα, ότι είτε κάποιος αγοράσει απευθείας ένα συμβόλαιο απευθείας από το site της Hellas Direct, είτε 

από κάποια άλλη πλατφόρμα, η τιμή του ασφαλίστρου παραμένει η ίδια.

https://youtu.be/zKJOWbqUPoE
https://youtu.be/zKJOWbqUPoE


Μα θα μου πείτε: καλά ρε Γιώργο και πόσοι άνθρωποι ασφαλίζονται σε κάποια 
online πλατφόρμα στην Ελλάδα; Η απάντηση είναι ότι ήδη είχαμε 1 εκατομμύρια 

οδηγούς που είχαν επιλέξει να ασφαλίσουν online το όχημα τους από το 2022. 
Σήμερα, αυτό το νούμερο πρέπει να βρίσκεται στα 1,1 με 1,2 εκατομμύρια 

ασφαλισμένα οχήματα, ενώ οι έρευνες μας λένε ότι αυτή η αγορά τρέχει με 
ετήσιο ρυθμό ανάπτυξης της τάξης του 10%!



Goodfairy
Κάνοντας τον κόσμο ένα καλύτερο 

μέρος, μέσω της ασφαλιστικής 
διαμεσολάβησης

Μα καλά, θα με ρωτήσετε, υπάρχει κάποια online 
πλατφόρμα ασφάλισης που συνοδεύει την αγορά 
ενός ασφαλιστηρίου συμβολαίου με μια δωρεά 

προς ένα μη κερδοσκοπικό οργανισμό της επιλογής 
μας, δίχως καμία δική μας επιπλέον επιβάρυνση;;;

Η απάντηση είναι ναι και 
αυτή η πλατφόρμα 

ονομάζεται Goodfairy και 
είναι η πρώτη κοινωνική 

επιχείρηση της 
ασφαλιστικής αγοράς.

https://www.goodfairy.gr/
https://www.goodfairy.gr/digital-finance-awards-2023
https://www.goodfairy.gr/new-donation-platform


Επιλέγεις
Τον μη κερδοσκοπικό οργανισμό που 
θέλεις να ενισχύσεις με την δωρεά 

της Goodfairy

Πώς λειτουργεί:



Συμπληρώνεις
Τα προσωπικά στοιχεία σου και τα 

στοιχεία που οχήματος που θέλεις να 
ασφαλίσεις



Ενημερώνεσαι
Δυναμικά για το ποσό της δωρεάς, 
ανάλογα με το πακέτο ασφάλισης, 
τις προαιρετικές καλύψεις και την 

διάρκεια ασφάλισης που θα 
επιλέξεις

Το μέσο ετήσιο ποσό 
δωρεάς είναι περίπου στα 

20 ευρώ!



Εξοφλείς
Το ασφάλιστρο με ένα από τους 

πολλούς διαθέσιμους τρόπους που 
προσφέρει η Viva Wallet!



Λαμβάνεις
Μαζί με το ασφαλιστήριο συμβόλαιο 

και όλα τα κανονιστικά έγγραφα, 
αντίγραφο του παραστατικού 
κατάθεσης της δωρεάς, με τον 

αριθμό του ασφαλιστηρίου 
συμβολαίου στην αιτιολογία της 

κατάθεσης



Λαμβάνεις
Μαζί με το ασφαλιστήριο συμβόλαιο 

και όλα τα κανονιστικά έγγραφα, 
αντίγραφο του παραστατικού 
κατάθεσης της δωρεάς, με τον 

αριθμό του ασφαλιστηρίου 
συμβολαίου στην αιτιολογία της 

κατάθεσης



Στατιστικά
Πόσα χρήματα έχουμε αποδώσει 

μέχρι σήμερα σε δωρεές!

Μέχρι τις 19/10/2023

https://www.goodfairy.gr/statistics


Ωφελούμενοι
Μέχρι σήμερα υποστηρίζουμε 

περισσότερους από 40 μη 
κερδοσκοπικούς οργανισμούς, 

συλλόγους και σωματεία.



Διακρίσεις
Χρυσό και πλατινένιο βραβείο 

στα Digital Finance Awards 2023 
και Χρυσό βραβείο στην 

κατηγορία Καταπολέμηση της 
Φτώχειας / Ανεργίας / 

Κοινωνικού Αποκλεισμού στα 
Hellenic Responsible Business 

Awards 2023

https://www.goodfairy.gr/digital-finance-awards-2023
https://www.goodfairy.gr/hellenic-responsible-busibess-awards-2023-goodfairy


Αναγνώριση
Το καινοτόμο επιχειρηματικό 

μοντέλο της Goodfairy έχει γίνει 
διεθνές ακαδημαϊκό case study, 
από τον Δρ. Αντώνιο Λιβιεράτο! 

https://www.goodfairy.gr/ispim-2023
https://www.goodfairy.gr/creative-plus


Πώς μπορείς 
να αντέξεις 

το βάρος της 
δωρεάς;



Ποιος είναι ο 
ελέφαντας στο 

δωμάτιο της 
online 

ασφάλισης;

Η λέξη ασφάλιση είναι μια από τις 
ακριβότερες Google keywords

$48,41
Κόστος ανά 

κλικ στις ΗΠΑ

https://sarkarilist.com/25-most-expensive-adwords-keywords-list/


0. Πώς λειτουργεί σήμερα η 
αγορά της online ασφάλισης:

1. Στήνεις ένα e-shop 2. Φορτώνεις λεφτά σε 
διαφήμιση, μέσω της Google

3. Απολαμβάνεις ένα μικρό 
περιθώριο κέρδους

1. Στήνεις ένα κοινωνικό e-shop

2. Επικοινωνούν την ύπαρξη του e-shop
οι μη κερδοσκοπικοί οργανισμοί και 

λαμβάνουν τις δωρεές



Προβολή από τους μη 
κερδοσκοπικούς οργανισμούς

https://www.facebook.com/reel/342467935110780
https://www.facebook.com/photo/?fbid=705837584907391&set=a.623707623120388


Προβολή από τους πρεσβευτές 
μας

https://www.goodfairy.gr/ambassadors
https://www.facebook.com/photo?fbid=10160752677937432&set=a.10150950465332432


Συνέδρια
Έχουμε παρουσιάσει το 

καινοτόμο μας επιχειρηματικό 
μοντέλο σε μια σειρά από 

συνέδρια!

https://www.goodfairy.gr/csr-in-action-2023
https://www.goodfairy.gr/news-insurtech-conference
https://www.goodfairy.gr/customer-service-conference-2023


Συμμετοχή
Σε εκδηλώσεις και θεσμούς 
της κοινωνίας των πολιτών



Προβολή
Σε τηλεόραση, στο διαδίκτυο 

και σε μέσα κοινωνικής 
δικτύωσης!

https://www.goodfairy.gr/news-dragons-dens


Όραμα
«Να καταστήσουμε την 

πλατφόρμα δωρεάς της Goodfairy, 
κύρια πηγή χρηματοδότησης για 

τους φορείς της κοινωνικής 
οικονομίας»



Ευχαριστούμε
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